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オーナー様の声➀

導入のきっかけ
現在の事業を始めてから、有料職
業紹介の許可をいただくまでの3ヶ
月間はホームページや名刺も作るこ
とができなかったので、営業活動が
できない状態でした。初めてお電
話を頂いたのがちょうどそのタイミン
グだったので、最初はお断りしまし
た。しかしその後も月に1回の頻度
でお電話をいただき、当時なかな
か集客ができていなかった状況もあ
ったので、お話を聞いてみることに
しました。時間をかけてホームペー

ジとランディングページの違いを分か
りやすく教えていただき、いい点も
絶対ではないということもしっかりと
お伝えいただいた上で、温かみの
ある対応にとても信頼が持てたので
やってみようと思いました。契約を
した後にお電話で営業担当の上司
の方が「今回は伺えなくて申し訳あ
りません」など、挨拶をしてくださっ
たのも新鮮でした。
導入してみてどうでしたか?
納品時には分からないことがあれ
ば、その都度教えていただき、一

回で覚えることができました。導入
後も分からないことがあったらサポー
トを活用させていただいています。
できるだけ毎日更新していまして、
更新できない日にはリライト（文章の
一部分を書き変えて更新すること）
をしています。キーワードに注目し
てページを作りつつも、お客様が読
んでおかしくないような文章を心が
けています。内容は保持しつつでき
るだけキーワードもちりばめるという
ところは気を付けています。
導入後の反響は?

ランディングページをやっていなかった時と比べるとお問い合わせは確実に増えました！

オーナー様の声➁

お電話でのお問い合わせがどこか
ら入ってきているものなのか、分か
らないところはあるのですが、ラン
ディングページをやっていなかった
時と比べるとお問い合わせは確実
に増えました！外国の方からのお問
い合わせに関しては99％ランディン
グページからいただいている状況で
す。国内の人たちはホームページで
お問い合わせいただくことが多いの
ですが、外国の方となるとほとんど
がランディングページからの流入で
す！導入する前は、電話が一本もな

らない、なっても営業の電話だった
りしたのですが、徐々に自分が目標
とするお問い合わせにつながってき
たと感じています。平日5日のうち
の3日は必ずお問い合わせがありま
すし、多い時は1日に3件かかって
きたりします。
この商品を検討されている方に対

してアドバイスはありますか
根気が必要だと思います。更新して
いただければ、検索順位は確実に
上がってきますというのは伝えられ
ます。見てくださった方、全員が全

員お問い合わせにつながるかという
のは別ですが、検索順位の上には
しっかり出てきます。
今後のビジョンはありますか
今後は人材紹介以外も出来たらと思
っています。せっかくベトナムとの関
係を持っているので、日本とベトナ
ムの輸入輸出関係でしたり、人以外
のところで何かできればと考えてお
ります。

お客様アンケート

日々ページを作成し、作成で
きな い日 には文章の一部を
書き換えたりして、更新して
います。

6 年前、ベトナムで日本語教師として4 年間働いていまし
た。日本に戻ることになった際、今までは現地の方を送り
出す側でしたが今度は受け入れる側として、何かできない
かと思い今の仕事を始めました。技能実習生に関しまして
はベトナムが一番多くの割合を占めていて、留学生は中国
に続いて2 番目に多い国になります。
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